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Modele de lucru simple, dar eficiente, rezultat al unei experienţe de peste 40 de ani de activitate în peste 80  de ţări





Beneficiaţi de un sistem profesionist de consultanţă, sprijin  şi acces la informaţii atât pentru dezvoltatrea afacerii cât şi pentru dezvoltarea personala 





Oportunitate deschisă oricui doreşte să înceapă propria afacere 











Un Model Unic de Afacere care îmbină cele mai puternice 


modele de distribuţie: 


Comerţul Electronic cu Marketingul Multi Nivel





PLAN DE AFACERI

















 


            Forţa afacerii dvs. este pusă în valoare cu ajutorul 


        sistemului de instruire şi consultanţă oferit de firma de 


        consultanţă BRITT WORLDWIDE (filială a Britt Worldwide 


        din SUA) prin:


Seminarii 


Cărţi, casete şi CD audio şi video


Călătorii de studiu


Strategii si modele de lucru verificate


Toate rod al unei experiente de peste 40 de ani in domeniu.








          Accesul la produse se face individual prin:


Comerţ electronic prin magazinul virtual VEBSO, cu 


livrare la domiciliu.  


Depozit.


Telefonic cu livrare la domiciliu.











              Cum începeţi afacerea


Recomandat de cineva care este deja partener de afacere


Prin cumpărarea setului de pornire, care conţine materiale 


informative, cataloage, manuale, deschiderea paginii de comerţ 


electronic personalizate, întreţinerea şi dezvoltarea ei, 


abonamentul la revista informativă lunară şi contractul, 


totul  în valoare de cca.50$ . Aceasta investitie este protejata 180 de 


zile de garantie. Adica daca nu doriti sa continuati si va retrageti in 180 de 


zile de la inscriere, investitia initiala vi se returneaza. 





Avantajele afacerii 


A. Investiţie initială mică


B. Fără riscuri


	1. Nu ai cheltuieli legate de spaţiu sau inventar


2. Garanţia de satisfacere 100% a consumatorului la majoritatea produselor şi serviciilor


3. Garanţia de 180 de zile pentru înscriere


C. Nu este necesară o experienţă initială în domeniu: Ai la dispoziţie sistemul BWW, care te va ajuta să îţi aduci la îndeplinire scopurile 


D. Se poate construi part-time fără a renunţa la activităţile actuale.








SCHEMA comisioanelor LUNARE DE PERFORMANŢĂ





	Volumul afacerii dvs. este bazat pe o acumulare lunară de puncte valorice pe care le vom nota prescurtat prin pv. Fiecare produs cumpărat aduce un număr de puncte valorice. Toate calculele sunt făcute cu valoarea de 1pv=39.500 LEI.


Vom nota prescurtat cu pvP (puncte valorice Personale) numărul de puncte valorice acumulate în decursul unei luni personal de dvs. prin consum personal sau promovare si comercializare şi cu pvg (puncte valorice de Grup) suma totală a punctelor generate de produsele cumpărate de dvs. cât şi de toţi partenerii de afacere îndrumaţi direct sau indirect din grupul dvs..     


	Punctele valorice de grup (pvG) determină procentul Comisionului de Performanţă (CP) în conformitate cu schema de comisioane de performanţă pe care o prezentăm mai jos. Acest procent se aplică Volumului de Afacere (VA) care este dat de produsul dintre numărul de puncte valorice de grup şi valoarea unui punct valoric, adică VA=pvG×39.500 LEI. 


	Comisionul este calculat şi plătit corespunzător numărului total de puncte generate de fiecare grup de parteneri prin diferenţa dintre nivelul Comisionului dvs. de performanţă (CP) şi cel al partenerilor îndrumaţi personal (a se vedea exemplele ce urmează).


	


	 


 	





Următoarele exemple oferă             indicaţii directe privind componenţa şi calculele veniturilor cu ajutorul unor modele simplificate. Aceasta nu vă garantează veniturile indicate, dar vă demonstrează cum funcţionează  Planul de Marketing.


Toate comisioanele ce vi se cuvin corespunzător performanţelor DVS., sunt calculate de Companie. Aveţi acces în orice moment la situaţia completă a afacerii DVS.





„Învaţă, învaţă-i pe ceilalţi, învaţă-i pe  ceilalţi să-i înveţe pe alţii !”   Bill Britt
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Comisionul de performanţă (CP)  este:   





                10.000 pvg


               7.000 pvg


               4.000 pvg


               2.400 pvg


 1.200 pvg


                  600 pvg


                   200 pvg





COMISIONUL LUNAR DE PERFORMANŢĂ





Explicarea metodelor de venit





Dacă numărul lunar de puncte de grup (pvg) depăşeşte:							                 





Produse, servicii, livrare, garantii 


e-commerce informatii, comisioane, recompense


etc.





VEBSO





DVS.


100 pvP





Volumul Afacerii  DVS. este  


VA=pvP × 38.500LEI=100 pv × 39.500 LEI=                                       3.950.000 LEI


Venitul imediat de 30% este    


3.950.000 LEI × 30% =                       1.185.000 LEI





Afacerea este simplă, bazându-se pe redirecţionarea puterii DVS. de cumpărare şi pe învătarea altor persoane să facă la fel. 


Afacerea dumneavoastră începe cu sprijinul unui îndrumător. Acesta, împreună cu firma BRITT WORLDWIDE România (filială a BWW SUA) vă va ajuta prin metode profesioniste să începeţi şi să construiţi eficient propria dumneavoastră afacere, cum să formaţi o reţea de parteneri de afacere şi cum sa o menţineţi.


Ca un prim exemplu, să presupunem că realizaţi 100 pvP prin consum personal sau comercializare. Vom considera un adaus comercial de 30%. Acesta vă aduce în cazul consumului personal o economie de 30% datorată preţurilor preferenţiale, sau, în cazul comercializării, un profit de 30% din adausul comercial.





Venitul imediat din consum personal si comercializare catre consumatori finali ( casnici sau  industriali)





BRITT WORLD WIDE








ÎNDRUMĂTOR





Consultanţă, cărti, casete, CD, seminarii, întâlniri deschise, şedinţe de instruire, informaţii, logistică ş.a.





Îndrumare, lucru în echipă, învăţare, sfaturi directe, consultanţă ş.a.





EXEMPLUL 1





INCEPEREA PROPRIEI AFACERI





10 ore





10 ore





DVS.


10 ore





10 ore  =


             80 ore





10 ore





ECHIPA BRITT





MULTIPLICAREA TIMPULUI PRIN INDRUMARE





10 ore





10 ore





10 ore





10 ore














100


pvP





În acest exemplu, presupunem                    că aţi îndrumat, folosind tehnici pe care le-aţi învăţat cu ajutorul îndrumătorului şi al BWW, şase parteneri de afacere care au realizat fiecare câte 100 pvP în luna respectivă, în timp ce şi DVS. generaţi 100 pvP. Îndrumarea este rezultatul informarii cunoştinţelor dvs  asupra acestei oportunitati de afaceri şi a Planului de Marketing. Se acumulează astfel 700 pvG, care, conform cu schema de comisioane de performanţă, corespunde unui comision de performanţă (CP) de 6%. Cu aceasta, aţi pornit un proces de multiplicare ale cărui rezultate vor fi exemplificate în exemplele următoare.





DEZVOLTAREA AFACERII PRIN ÎNDRUMARE





100


pvP





10.000 pv          21%                         


  7.000 pv          18%


  4.000 pv          15%


  2.400 pv          12%    


  1.200 pv            9% 600 pv  6%


     200 pv            3%








100


pvP





100


pvP





Volumul Afacerii este de          VA= 700 pvG × 39.500 LEI    =          		  27.650.000 LEI


Venitul DVS. din comisionul de 6% este 26.950.000LEI×6%=         		1.659.000 LEI


Venitul DVS. imediat (vezi exemplul 1)                                    		1.185.000 LEI


Venitul Total Lunar 			                                        2.844.000 LEI Venitul Total Anual                                                   34.000.000 LEI


		 








      NOTĂ: Nu toţi partenerii vor îndruma la rândul lor şase parteneri. Unii vor îndruma mai mulţi, alţii mai puţini, alţii vor fi numai consumatori, în funcţie de timpul şi efortul depus pentru a-şi dezvolta afacerea, cât şi de motivaţia individuală. Desigur, nu toţi partenerii dvs. vor genera 100 pvP. Unii generează mai mult, alţii mai puţin.








100


pvP





DVS.


100 pvP


700 pvG





100


pvP





EXEMPLUL 2














COMISIONUL DVS. DE  PERFORMANŢĂ





6% 








	Afacerea DVS. va continua să se dezvolte pe măsură ce partenerii DVS. vă vor urma exemplul şi vor începe să îndrume proprii parteneri. Multiplicarea este cheia succesului. Datorită efortului conjugat, timpul şi efortul DVS. se multiplică. Rezultatul acestei multiplicări este multiplicarea veniturilor DVS.


În acest exemplu presupunem că fiecare din cei şase parteneri ai dumneavoastră îndrumă câte patru noi parteneri şi că fiecare partener generează un volum personal de 100 pvp. Numărul  total de parteneri din grupul dvs. este de 31. Numărul de puncte valorice de grup este aşadar  31 × 100 pvP= 3.100 pvG.








100


pvP





Volumul afacerii          VA=3.100 pvG × 39.500 LEI =            122.450.000 LEI


Venitul imediat                                                                                1.185.000 LEI


Venitul din comisionul de performanţă de 12%


Din 12% se scad 3% (CP al partenerilor de pe prima linie) deci 


   vă revine ca venit 9% din 3.100 pvG × 39.500 LEI =     11.020.000 LEI


Venit Total Lunar                                                   12.205.000 LEI


Venit Total Anual                                         146.000.000 LEI      





COMISIONUL DVS. DE PERFORMANŢĂ





10.000 pv    21%       


  7.000 pv    18%


  4.000 pv    15%


2.400 pv 12%


  1.200 pv       9%


     600 pv       6%


     200 pv       3%





100 pvP


500 pvG


3% 





100 pvP


500 pvG





100 pvP


500 pvG





100 pvP


500 pvG





100 pvP


500 pvG





100 pvP


500 pvG





100


pvP





100


pvP





12% 





DVS.


100 pvP


3.100 pvG





100


pvP





EXEMPLUL 3





DEZVOLTAREA AFACERII PRIN MULTIPLICARE








COMISIONUL DVS. DE PERFORMANŢĂ





	Când unul sau mai mulţi parteneri îndrumaţi direct de dvs. multiplică modelul dvs. de succes şi se califică la nivelul de 21%, sunteţi eligibil pentru comisionul de conducere de 4%.


Comisionul de Conducere de 4% vi se plăteşte pentru fiecare grup de 21% pe care îl îndrumaţi personal, în funcţie de numărul de astfel de grupuri şi de volumul de afaceri al grupului personal. El reprezintă 4% din pvG al grupului de 21% respectiv. Grupul personal este format din grupurile îndrumate de dvs. şi care nu au ajuns înca la nivelul de 21%. 	Exemplul cinci presupune că aţi ajutat şase grupuri să ajungă la nivelul de 21% cu exact 10.000 pvG. Timpul estimat de atingere a unui astfel de nivel este de 2-5 ani de muncă într-un ritm de 


6-12 ore pe săptămână.





Exemplul patru ilustrează ceea ce se întâmplă după ce v-aţi ajutat şi motivat  partenerii îndrumaţi de dvs., împreună cu îndrumătorul şi beneficiind de sprijinul BWW. Exemplul presupune că aţi îndrumat şase parteneri care au îndrumat fiecare câte patru parteneri care au îndrumat fiecare alţi trei parteneri şi că fiecare partener direct sau indirect îndrumat a realizat un volum personal de afacere de 100 pvP. Aceasta înseamnă că grupul dvs. are 103 de parteneri, aşadar aţi realizat 10.300 pvG. Conform schemei de comisioane sunteţi la un procent de 21%.		





10.000 pv 21%


      7.000 pv       18%


      4.000 pv       15%


      2.400 pv       12%


      1.200 pv         9%


         600 pv         6%


         200 pv         3%














100 pvP


1700 pvG





100 pvP


1700 pvG





100 pvP


1700 pvG





100 pvP


1700 pvG





100 pvP


1700 pvG





100 pvP


1.700 pvG


9% 








DVS.


100 pvP


10.300 pvG





100 pvP


400 pvG





100 pvP


400 pvG





100 pvP


400 pvG





100 pvP





21% 





100 pvP





100 pvP


400 pvG


3% 








100 pvP





Timpul estimat pentru ajungerea la acest nivel de  21%  este de 6 luni-2 ani de munca într-un ritm de 6-15 ore pe săptămână. Menţinerea Nivelului  de 21%  şase luni  într-un an fiscal se numeşte nivel de PLATINĂ.


 








Volumul afacerii VA=10.300 pvG×39.500 LEI=                                       406.850.000 LEI


Venitul imediat                                                                             1.185.000 LEI


Venitul din CP de 21%: Din 21% se scad 9%, deci vă revine ca venit 12% din 


10.300 pvG × 39.500 LEI=                                                        48.822.000 Lei


Venitul Total lunar                                   50.000.000 LEI


Venitul Total anual                                600.000.000 LEI





EXEMPLUL 4





CONSOLIDAREA AFACERII prin MOTIVARE








4%





exemplul 5





PLATINĂ


10.000 pvG


50 mil





PLATINĂ


10.000 pvG


50 mil





PLATINĂ


10.000 pvG


50 mil





DVS.


DIAMANT


145 milioane





PLATINĂ


10.000 pvG


50 mil





PLATINĂ


10.000 pvG


50 mil





PLATINĂ


10.000 pvG


50 mil

















 Comisionul de 4% şi de performanţă





OBŢINEREA comisionului de conducere  DE 4% PRIN MULTIPLICAREA SUCCESULUI





Venit total lunar de Platină (vezi ex. 4) 		                            50.000.000 LEI


Comisionul de 4% dintr-un grup Platină de 10.000 pvG este de 4% din 


10.000 pvG × 39.500 LEI,  adică                                                     15.800.000 LEI


Venit Total Lunar cu  6 Platine      6 ×15.800.000 LEI=               94.800.000 LEI 


Venit Total Lunar 50.000.000 + 94.800.000 LEI=       144.800.000 LEI


Venit Total Anual                                                        1.737.600.000 LEI


                                    


               




















